UN NETWORK DI LEGAMI NATI NEI MESI DI FORMAZIONE SMEA

Ama, le competenze nel mirino

ono oltre 500 i soci Ama,
I'Associazione master a-
groalimentare che riuni-
sce gli alumni dello sto-
rico master Smea in A-
grifood business. Dei servizi,
dei collegamenti e delle part-
nership di Ama ne ha parlato
Fulvio Fevola - presidente
dell’Associazione e consulente
senior a Sinfo One - sottoli-
neando come Ama si fondi da
sempre sulle elevate competen-
ze professionali dei soci, unite
da forti legami umani nati nei
mesi di formazione alla Smea
dell’'Universita Cattolica di Cre-
mona.
Fevola - accompagnato da Mas-
simo Bertorelli e Alessandro
Sala, consiglieri Ama - ha cosi
spiegato agli studenti del ma-
ster le principali finalita dell’as-
sociazione, nata nel 1986 per
favorire i contatti umani e pro-
fessionali tra gli ex-allievi, svi-
luppare la professionalita dei
soci attraverso l'interscambio
di esperienze e conoscenze ol-
tre a promuovere l'aggiorna-
mento professionale anche con
I'organizzazione di attivita di
formazione permanente. Ama &
infatti attiva nell’organizzazio-
ne di convegni, seminari, gior-
nate di studio inerenti alle pro-
blematiche del settore agro-ali-
mentare.
«L’attenzione al Network di tut-
ti gli ex alunni - ha aggiunto il
presidente Ama - e la riattiva-
zione delle relazioni all’interno
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grazie alla creazione della nuo-

va piattaforma che ha permesso
di essere sempre piu vicini ai
soci con le numerose comunica-
zioni e i diversi servizi offerti,
primo tra tutti 'upload del pro-
prio curriculum, e un aggiorna-
mento dei propri dati personali
in un database riservato, da cui
ricevere potenziali offerte di
candidature o nuovi contatti
nel mondo professionale.

Inoltre, sempre recentemente
Ama ha avviato una partner-
ship con’Hub alumni Cattolica,
per incrementare ulteriormen-
te la gamma dei servizi offerti ai
soci in quanto questa partner-
ship garantira a tutti gli iscritti i
servizi e le convenzioni attivate

dall’'Universita Cattolica.

Ma non é tutto. Da qualche tem-
po ’Associazione master agroa- -
limentare ha riattivato i contat-
ti - soprattutto attraverso un’a-
rea del sito dedicata - con le a-
ziende partner e con gli head
hunters, con l'obiettivo di atti-
vare stabilmente offerte di lavo-
ro e collaborazioni direttamen-
te tramite Web. «Va in questo
senso anche Amanetwork e A-
gri food business (Linkedin) —
conclude Fevola - il gruppo
chiuso per i soci Ama e il grup-
po aperto a colleghi, amici, per-
sone interessate a condividere
con noi lo stesso percorso di
scambio e di crescita».



